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ΕΝΔΕΙΚΤΙΚΑ ΘΕΜΑΤΑ ΕΠΙ ΤΟΥ ΣΥΝΟΛΟΥ ΤΗΣ ΔΙΔΑΧΘΕΙΣΑΣ ΥΛΗΣ

ΘΕΜΑ 1.	Σύμφωνα με την οικονομική θεωρία και κατ’ επέκταση με την  θεωρία περί ενοποιήσεων και εξαγορών εταιρειών (M&As) ποια είναι τα κίνητρα συνεργασίας εταιρειών καθώς και τα αναμενόμενα αποτελέσματα.Επιλέξτε ενδεικτικό παράδειγμα.
.
ΘΕΜΑ 2.	Πως μπορεί να διαχειριστεί ο συνολικός κίνδυνος (TR=M+β)  που ισούται με τον συστηματικό και μη συστηματικό κίνδυνο μέσα από την συνεργασία των εταιρειών. Με βάση τις τελευταίες οικονομικές εξελίξεις στην Ελλάδα πως θα μπορούσε να διαχειριστεί ο συνολικός κίνδυνος του τραπεζικού κλάδου μέσω συνεργασίας τραπεζών και ποια μορφή θα είχε αυτή?
ΘΕΜΑ 3. Υποθέτοντας ότι έχετε a) στενότητα ρευστότητας λόγω αδυναμίας χρηματοδότησης από το τραπεζικό σύστημα ή b)υψηλού οριακού κόστους παραγωγής ή c) υπερβάλλουσας προσφοράς και παραγωγής κάτω του νεκρού σημείου ή d) αδυναμίας πρόσβασης σε κανάλια διανομής. Ποια κατά περίπτωση θα είναι η μορφή συνεργασίας που θα προτείνατε για τα παραπάνω προβλήματα και γιατί.
ΘΕΜΑ 4.	Ποια τα βήματα που απαιτείται να ακολουθεί κάθε επιχείρηση η οποία εξετάζει το ενδεχόμενο συνεργασίας με άλλη εταιρεία και τελικά αποφασίζει να προχωρήσει με τη συνεργασία ανεξαρτήτως του τύπου αυτής. 
ΘΕΜΑ 5. Με ποια κριτήρια θα επιλέγατε Μέθοδο Αποτίμησης για την εξαγορά εταιρείας σε αλλοδαπή χώρα κατ’εφαρμογήν στρατηγικής απόφασης οριζόντιας ανάπτυξης. Αναλύσατε το παραπάνω με αναφορά σε περίπτωση εφαρμογής επιλογής σας.

ΘΕΜΑ 6.	Προσδιορίσατε τα κίνητρα συνεργασιών επιχειρήσεων που χαρακτηρίζονται από οριζόντιες, κάθετες, ανεξάρτητες (conglomerates) ενοποιήσεις ή εξαγορές επιχειρήσεων.

ΘΕΜΑ 7.	 Ελληνική εισηγμένη κατασκευαστική εταιρεία με έδρα τη Θεσσαλονίκη στην περσινή Γενική Συνέλευση (2024) των μετόχων της αποφάσισε να αναπτύξει τις δραστηριότητές της στον ιδιωτικό τομέα έργων σε γειτονικές Βαλκανικές Χώρες πχ Ρουμανία και Βουλγαρία. Ο CEO (Διευθύνων Σύμβουλος)  για τη φετινή Γενική Συνέλευση  έχει αποφασίσει να εισηγηθεί την εσωτερική οριζόντια ανάπτυξη με το αιτιολογικό ότι τα οικονομικά στοιχεία των υποψηφίων προς εξαγορά «ντόπιων» κατασκευαστικών εταιρειών ήταν μη αποδεκτά με βάση τις μεθόδους αξιολόγησης: ΝPV - (ΚΠΑ) και Λογιστική Αξία που χρησιμοποίησε η εταιρεία. Με την ιδιότητα του μετόχου της εν λόγω εταιρείας παραθέσατε τους λόγους έγκρισης ή απόρριψης της εισηγητικής έκθεσης του Διευθύνοντος Συμβούλου.
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ΘΕΜΑ 9ο. 	 ΠΟΙΟΣ Ο ΡΟΛΟΣ/ΣΗΜΑΝΤΙΚΟΤΗΤΑ ΤΩΝ ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΩΝ ΕΤΑΙΡΕΙΩΝ ΣΤΗΝ ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΟΙΚΟΝΟΜΙΑ ΚΑΙ ΓΙΑΤΙ? ΠΑΡΑΘΕΣΑΤΕ ΕΝΔΕΙΚΤΙΚΟ ΠΑΡΑΔΕΙΓΜΑ.

ΘΕΜΑ 10ο.  ΑΝΑΠΤΥΞΑΤΕ ΤΙΣ ΔΙΑΦΟΡΕΤΙΚΕΣ ΜΕΘΟΔΟΥΣ ΑΠΟΤΙΜΗΣΗΣ ΕΤΑΙΡΕΙΩΝ ΕΠΙΣΗΜΑΙΝΟΝΤΑΣ ΤΑ ΠΛΕΟΝΕΚΤΗΜΑΤΑ ΚΑΙ ΜΕΙΟΝΕΚΤΗΜΑΤΑ ΕΚΑΣΤΗΣ ΜΕΘΟΔΟΥ. Ή Ποιές οι βασικές διαφορές μεταξύ λογιστικών μεθόδων αποτίμησης και εκείνων που βασίζονται στη  προεξόφληση αναμενόμενων ταμειακών ροών?

ΘΕΜΑ 11ο.  Ως στέλεχος επιχείρησης που εξετάζει το ενδεχόμενο συνεργασίας σε εταιρική βάση με άλλη (ισομεγέθη) ελληνική εταιρεία του κλάδου, ποια θα ήταν η εισήγησή σας προς το ΔΣ αναφορικά με την μεθοδολογία που πρέπει να ακολουθηθεί προκειμένου να μεγιστοποιηθεί η πιθανότητα επιτυχούς ολοκλήρωσης από την επιδιωκόμενη συνεργασία και να υπάρξουν τα επιδιωκόμενα αποτελέσματα μετά την ολοκλήρωση του εταιρικού μετασχηματισμού βάσει των κοινών επιδιώξεων?
ΘΕΜΑ 12ο. Με δεδομένες τις αποφάσεις της σημερινής Διοίκησης των ΗΠΑ για επιβολή δασμών στις εισαγωγές όλων των κατηγοριών αγαθών και υπηρεσιών απο την ΕΕ με συντελεστή 25% ποιά θα ήταν η πολιτική εταιρικών μετασχηματισμών που θα επιδιώκατε για την αντιστάθμιση των εν λόγω επιπτώσεων θεωρώντας ότι οι ΗΠΑ είναι στρατηγικός και βασικός εμπορικός εξαγωγικός στόχος της εταιρείας σας και δεν λειτουργείται με περιθώριο κέρδους άνω του Νεκρού Σημείου μεγαλύτερου του ποσοστού των δασμών?





 
